
ИИ в металлоторговле: 
за что платить, а на чем 
экономить в 2026 году




02 О компании

ADV — лидер в разработке  
и развитии сайтов, 
мобильных приложений и 
онлайн-сервисов

Мы — номер один

1 в рейтинге агентств «Развитие и 
поддержка сайтов» (РР 2025)

1 место в категории «Развитие и поддержка 
digital-проектов» (Ruward 2025) 

1 в подкатегории «Порталы и сервисы»  
(РР 2024)

1 в рейтинге разработчиков 
порталов и сервисов (РР 2023)

1 в рейтинге поддержки и развития 
мобильных приложений (РР 2023)

1 в рейтинге разработчиков 
интернет-магазинов (РР 2023)

Спикер: Руководитель отдела 
маркетинга


Егоров Алексей



03 Манифест

Трансформация ADV

Когда для победы нужна революция 
на рынке, а для удержания лидерства — 
неочевидные шаги, мы создаём 
цифровые решения, которые меняют 
правила игры и станут завтра новым 
стандартом индустрии IT.

1997–2025 2026
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Эра цифрового 
скептицизма
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ИИ 2026 — это 
«Сотрудник года», 
а не чат-бот

КЛЮЧЕВЫЕ ТЕЗИСЫ

1

В металлоторговле 
чат-бот не является 
точкой роста.

2

Операционный хаос. 


70% рабочего 
времени менеджера 
уходит на ручное 
"перекладывание" данных
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Кейс №1. Умный парсинг 

и сопоставление 
(Mapping) 

Ручной ввод: 40 минут + ошибки + перенос в 
разные системы 1С, CRM, excel и т.д.

С ИИ агентом: около 30 секунд любой 
мусорный документ в любое количество 
интегрированных систем учета

Результат: экономия при 50 заявках - 1 рабочий 
день сотрудника.
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Кейс №2. Динамическое 
ценообразование 


Прайс, выгруженный утром, к 
обеду может стать убыточным, 
или наоборот.

Внедряем алгоритмы которые 
смотрят на внешние факторы: 
котировки LME, валюту, цены 
конкурентов

Опыт американской компании 
Turtle +1,3% к валовой прибыли
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Антикейс №1. Генерации

ИИ — это креатив, ИИ — это генерация 
контента, ИИ — это ChatGPT, и т.д.

А клиенту надо: ГОСТ. Ему нужен точный вес. 
Ему нужна марка стали и актуальная цена.

Любой рубль, который вы тратите на 
генерацию "красивых карточек товара" — это 
рубль, украденный из автоматизации ваших 
реальных бизнес-процессов.
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Антикейс №2. 
Клиентские Боты

Классическая ловушка "цифрового 
этикета" если бот просто бот а не ИИ 
агент

Бот без прямого, бесшовного доступа 
к вашим складским остаткам в 
реальном времени — это не 
инструмент автоматизации. Это 
вредительство
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Как правильно 

начать работу с ИИ

Аудит рутины. Не верьте маркетинговым отчетам вендоров — верьте 
своим менеджерам. Сядьте рядом с ними и посмотрите, где они 
тратят 70% времени.

Парсинг и сопоставление остатков. Данные это фундамент. Это то, 
что дает быстрый, осязаемый эффект и разгружает людей от 
«бумажной» работы.

Автоматизация ценообразования. Только когда вы навели порядок в 
данных, переходите к управлению маржой.
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Безопасность 
данных


 У вас есть активы, которые стоят дороже, 
чем любая IT-система: это ваша база 
клиентов, истории сделок, и пр. (что бы 
потом какая то ии сливала ваши конверсии 
и цены вашему конкуренту) 

Единственно возможный путь для 
серьезного бизнеса — это On-premise. Это 
значит, что все модели разворачиваются на 
ваших собственных серверах, внутри 
вашего закрытого контура.
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Интеграция 

с Legacy-системами 

Вы строите новый IT-ландшафт с нуля, всё 
чисто, всё современно. А есть реальность: у 
вас есть десятилетиями накопленные базы 
в 1С, SAP или самописных ERP-системах.

Настоящая автоматизация — это когда 
нейросеть бесшовно встраивается в 
текущий рабочий цикл, не заставляя  в 
панике переписывать ядро вашей ERP-
системы.



13 Контакты

Мы заставляем ИИ работать в 
суровых условиях B2B. 

Свяжитесь с нами, чтобы получить бесплатную 
консультацию и подобрать оптимальное решение

5лет

средний срок 
сотрудничества 
наших клиентов с нами 

— лучшее подтверждение нашей 
надежности и эффективности

Филитов Никита
Ведущий менеджер 

по продажам

filitov.nikita@adv.ru

+7 910 083-42-80

inbox@adv.ru

+7 (495) 260-08-50


